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va, repeople (il nuovo nome e concetto 
della BIT) rappresenta l’evoluzione di 
un progetto che oggi ha sempre più di-
mensioni internazionali e che, interpre-
tando e anticipando i profondi cambia-
menti in atto nel mondo contempora-
neo, punta ad accompagnare la trasfor-
mazione del Real Estate in un settore 
sempre più aderente ad una visione di 
sostenibilità ambientale e sociale, so-
stenuta da investimenti responsabili. 
Questa rinnovata visione, espressa an-
che in una nuova veste grafica, nel no-

L
o Yacht Club de Monaco è 
la prestigiosa sede destinata 
ad ospitare la seconda edi-
zione di un incontro che 

nella volontà degli organizzatori rappre-
senta una straordinaria opportunità per 
aziende, investitori e imprenditori mo-
negaschi e svizzeri per ampliare e svi-
luppare la propria rete, presentare pro-
getti e trovare momenti di scambio e 
condivisione per fare crescere il proprio 
business. Saranno una ventina le attivi-
tà partecipanti, tra le quali anche Luga-
no Region e Associazione Via Nassa, 
entrambe con il desiderio di una pro-
mozione importante della piazza finan-
ziaria e commerciale di Lugano.

PROSSIMA FERMATA
MONTECARLO

NEL CORSO DEGLI ANNI, LA BORSA 

IMMOBILIARE TICINO, OGGI REPEOPLE, 

NON HA SMESSO DI CRESCERE E 

IL PROSSIMO APPUNTAMENTO SARÀ 

IL 17 MARZO NEL PRINCIPATO DI 

MONACO. PAOLO CASPANI, CEO & 

FOUNDER E SHEILA DE LUCIA, 

EVENT MANAGER, CI ANTICIPANO 

I CONTENUTI DELL’INCONTRO 

MONEGASCO E I PRINCIPALI 

ELEMENTI DELLA STRATEGIA PORTATA 

AVANTI NEGLI ULTIMI ANNI.
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Gli organizzatori a Lugano: 

Emanuele Gianola, Sheila De Lucia, 

Paolo Caspani
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Gli organizzatori a Monaco: 

Tricia Cairoli, Trudy Berger, 

Raffaello Cairoli
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me e nell’immagine, è alla base di un 
intenso programma di eventi previsti 
nel corso di tutto il 2023. All’appunta-
mento programmato nel Principato di 
Monaco, seguirà infatti il 20 e il 21 set-
tembre al Palazzo dei Congressi di Lu-
gano, la IX edizione del tradizionale in-
contro della BIT, durante la quale si ri-
troveranno le aziende e i professionisti 
di un settore immobiliare sempre più 
orientato da investimenti responsabili, 
al fianco delle istituzioni e dei vari enti 
territoriali. L’appuntamento sarà l’occa-
sione per presentare idee, servizi e pro-
getti dei professionisti coinvolti (archi-
tetti, artigiani, designers, promotori ed 
esperti dei vari settori) che durante la 
rassegna potranno confrontarsi, am-

pliando la propria rete di contatti.
E, ancora, nel mese di novembre farà il 
suo esordio l’evento previsto a Zugo, 
una ulteriore tappa che andrà ad am-
pliare un calendario sempre più ricco di 
eventi. Nuove destinazioni che vanno a 
rafforzare i valori e la visione del pro-
getto repeople, teso ogni giorno a crea-
re opportunità in cui le promesse azien-
dali non restano tali, ma si traducono in 
nuove conoscenze e competenze. 
Il focus di questi appuntamenti, appro-
fondito nel corso di dibattiti, conferen-

ze e presentazioni, è dettato dalle pro-
fonde trasformazioni in atto, conside-
rando che attualmente il settore immo-
biliare è responsabile per il 40% del 
consumo energetico globale e che oggi 
più che mai si impone la necessità del 
consolidamento di una comunità esper-
ta e consapevole delle dinamiche ESG, 
in grado di promuovere investimenti 
sostenibili e responsabili capaci di crea-
re valore per l’intera società. Quando si 
aprono nuove prospettive nel mercato, 
nulla si realizza in modo automatico; 
sta agli operatori cogliere le opportuni-
tà e individuare la strada giusta per in-
novare e per adeguare l’offerta di pro-
dotti alla nuova domanda, i cui contor-
ni appaiono sempre meglio definiti. 
www.mcinvestmentforum.com

Negli anni, la Borsa Immobiliare Tici-
no ha riscosso sempre maggiori con-
sensi e adesioni e istituzioni e vari enti 
del territorio hanno sposato il progetto 
ritenendolo una straordinaria opportu-
nità per stabilire contatti, connessioni e 
sinergie con i tanti professionisti del 
mondo immobiliare e non solo. Questo 
successo ha determinato una crescita 
di consapevolezza dei promotori e una 
necessaria evoluzione di una comunity 
che ormai supera abbondantemente i 
confini nazionali. In questa prospetti-


